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Lieber Herr Dr. Schroeder, vielen Dank fur Ihre Worte.

Meine sehr geehrten Damen und Herren,
sehr geehrte Aktionare, verehrte Gaste,

ich freue mich heute — gut eine Woche nach meinem offiziellen Amtsantritt - bereits die
Gelegenheit zu bekommen, mich lhnen vorstellen zu dirfen. Gern erlautere ich lhnen kurz,
warum ich die Berufung in den Vorstand der MPC Capital AG mit grof3er Begeisterung
angenommen habe und wo ich in den kommenden Monaten die Schwerpunkte meiner Arbeit

sehe.

Mein Name ist Roman Rocke und ich verantworte seit dem 1. Juni 2013 das Vorstandsressort
Produktstrategie und Marketing der MPC Capital AG. Bis zu meiner Berufung in den Vorstand
der MPC Capital war ich als Vorstandsvorsitzender bei der KBR Corporate Finance in Frankfurt
tétig, einer international prasenten Finanzberatungsgesellschaft flr groRe und mittelstandische
Unternehmen, die ich seinerzeit gemeinsam mit weiteren Geschaftspartnern gegriindet habe. In
den vergangenen Jahren lag der Schwerpunkt meiner Tatigkeit vor allem in der
Produktentwicklung flr institutionelle Investoren sowie in der Beratung vornehmlich grof3er

Unternehmen in den Bereichen M&A und Finanzierung.

Im Rahmen meiner bisherigen Arbeit war mir natirlich auch die MPC Capital seit langerem ein
Begriff und seitdem ich zu Beginn diesen Jahres die Gelegenheit bekommen hatte, das
Unternehmen sowie einige der handelnden Personen besser kennenzulernen, bin ich Giberzeugt
davon, gemeinsam mit MPC die Marktchancen, die sich zur Zeit und nach den fundamentalen

Veranderungen auf den Finanzmarkten ergeben, erfolgreich nutzen zu kénnen.

Das Unternehmen hat sich — und das wissen Sie als Aktionare naturlich - in der Vergangenheit
besonders auf den Retailmarkt, also das Geschéaft mit Privatkunden, konzentriert und seine

Produkte und Fondsmanagementstrukturen vor allem nach deren Bedirfnissen ausgerichtet.
Der Bedarf und das Interesse an sachwertbasierten Investitionen sind heute aber auch

insbesondere bei institutionellen und professionellen Investoren besonders grof3. Gerade vor

dem Hintergrund historisch niedriger Zinsen bei den bisherigen Standardprodukten fir diese
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Zielgruppe, wie bspw. Staatsanleihen, suchen Versicherungen, Pensionskassen,

Fondsgesellschaften und Family Offices nach langfristigen Anlagemoglichkeiten, die bei
moglichst geringem Risiko ihre Mindestrenditeerwartungen erfullen. Axel Schroeder hat dies
gerade eben noch einmal eindrucksvoll verdeutlicht. So ist der Anteil dieser Investorengruppe
am Gesamtmarkt fur geschlossene Fonds in den vergangenen Jahren bereits auf fast ein Drittel

gestiegen.

Fur die Zukunft gilt es, fir diese Zielgruppe adaquate Produkte zu entwickeln. Es gilt, den
exzellenten Track Record und das Know-how von MPC Capital zu nutzen, um sachwertbasierte
Beteiligungen und Investitionsprojekte zu entwickeln, die speziell auf die Anforderungen dieser
Anlegerklasse zugeschnitten sind. Hier — und davon bin ich Uberzeugt — besteht fir die MPC
Capital mit ihrer existierenden Infrastruktur und auf der Basis ihrer bisherigen Erfolge eine echte
Chance, in den kommenden Jahren ein zweites zukunftgerichtetes Geschaftsfeld fir das
Unternehmen aufzubauen und sich als ein fuhrender Anbieter fir sachwertbasierte Investments
bei institutionellen Investoren zu etablieren. Dies wird maf3geblich dazu beitragen MPC Capital
wieder auf einen stabilen Kurs zurtick zu fihren und die Zukunftsfahigkeit der Gesellschaft

sicherzustellen.

Aus dieser Uberzeugung heraus, habe ich, als sich die Gelegenheit bot, diesen Weg aktiv aus
dem Unternehmen heraus mit zu gestalten, mit groRem Enthusiasmus zugesagt. Fir mich ist
dies ein Seitenwechsel, vom Berater fur institutionelle Kunden zu einem Anbieter von
Kapitalanlageprodukten fir institutionelle und professionelle Investoren. Das Reizvolle in
diesem Wechsel liegt ganz klar darin, beide Seiten zusammenzufiihren. Auf der einen Seite das
Strukturierungs- und Management-Know-how der MPC Capital und auf der anderen Seite mein
Wissen um die Bediirfnisse institutioneller Investoren. Dazu kommt, dass ich, aufgrund meiner
bisherigen Tatigkeit, Uber ein recht breites Netzwerk verfliige und MPC Capital Zugang zu eben

diesen Investorengruppen ermoglichen kann.

Meine Damen und Herren, lassen Sie mich an dieser Stelle aber auch kurz festhalten: Das
Retailgeschéaft wird damit nicht abgeschafft. MPC Capital wird auch weiterhin sachwertbasierte
Kapitalanlagen fur Privatkunden entwickeln und anbieten. Angesichts eines derzeit schwachen

Retailmarktes gilt es aber, das Unternehmen breiter aufzustellen, die Abh&ngigkeit von

Seite 3



& MPC Capital

einzelnen Absatzkanalen zu verringern und die Chancen am Markt fur zuklnftiges Geschéft zu

ergreifen.

Dass MPC Capital dies gelingt, daftr werde ich mich mit meiner Erfahrung, meinem Wissen
und meiner Energie einsetzen. Zwar ist der Aufbau eines neuen Geschéftsfelds, in dem wir
auch nicht alleine agieren werden, eine Herausforderung, ich bin allerdings ausgesprochen
zuversichtlich und freue mich, diese Aufgabe gemeinsam mit meinen Kollegen im Vorstand und

im Unternehmen anzugehen.
Das erste positive Feedback von institutionellen Anlegern zu unseren ldeen nehme ich als
weiteren Ansporn auf. Mein Ziel ist es, dass wir lhnen bereits in einem Jahr, auf der

ordentlichen Hauptversammlung 2014, erste konkrete Erfolge aufzeigen kénnen.

Bis dahin bedanke ich mich bei Ihnen fur |hren Vertrauensvorschuss und freue mich auf eine

gute Zusammenarbeit. Vielen Dank.

Ich darf nun das Wort an den Finanzvorstand UIf Hollander Ubergeben, der Ihnen das Ergebnis
des abgeschlossenen Geschaftsjahres 2012 vorstellen wird.
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